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セゾン 
カウンター 

 

拠点数（全国） 

130ヶ所超 

多様な 
決済手段 

 

プリカ・銀聯 
ポイント決済 

 

グループ会員 
 

有効会員数 

約3,500万人 

中期経営コンセプト 

ノンバンク化の推進による 
収益源のマルチコア化 

SAISON-AMEXカードなどの戦略武器を活用した 「 コラボレーション経営 」  

圧倒的な顧客チャネル・ 
提携パートナー 

クレジットカードを軸とした 
豊富なビジネス領域 

独創的な商品・サービス、 
分厚い顧客基盤 

永久不滅 
ポイント 

 

ポイント残高 

740億円 

永久不滅 
ドットコム 

 

NET会員数 

935万人 

[ 当社の戦略武器 ] 

豊富な提携 
パートナー 

 

流通･小売業提携 

46社 

クレジットカードを軸とした 
決済プラットフォームの構築 

顧客データ活用ビジネスの 
創造とフィー収益の拡大 

[ 当社が目指す基本方針 ] 

マルチプルな収益源を持つノンバンクへ 
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セゾンカードの会員基盤  – 会員のProfile 

10.0% 

    女性からの支持が高いセゾンブランド 

女性会員の構成比が高い。 

年代別の有効会員数は、30代・40代の顧客が多い。 

男性は40代、女性は30代がボリュームゾーン。 

男性からの支持が高いＵＣブランド 

男性会員の構成比が高い。 

年代別の有効会員数は男女ともに40代の顧客が多い。 
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男性(37.7%) 女性(62.3%)
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コラボレーションを具現化する戦略武器 
クレジットカード顧客基盤

  業界No.1のカード開拓力による圧倒的な顧客基盤

  4大国際ブランドと提携し、様々なニーズに対応

　 中国銀聯カードの加盟店対応も可能

グループ 3,500万会員

連結ショッピング取扱高 5.96兆円

永久不滅ポイント

ポイント残高 740億円

  有効期限のないポイントプログラム

  貯まったポイントは、「カード利用代金への充当」や

　 「ネットショッピングの支払い（永久不滅ウォレット）」、

　 「電子マネー・マイル」へポイント交換

Saison American Express® Card

  Lifeステージに応じた4種類のカードラインナップ

　　（ Platinum ～ GOLD ～ BLUE ～ Pearl ）
  多種多様な企業とのサービス提携による相互送客

高稼動・高単価のハイ･ステータス会員

ポイントサイト　「永久不滅ドットコム」

ネット会員 935万人、売上高 500億円

月間アクセス 500万PV （当社HP）

  ネットショッピングでポイントが最大30倍貯まる

  楽天市場やAmazonなど 5万以上のショップが出店

Visaプリペイドカード （国内汎用型）

  プリペイドなので「誰でも」「簡単に」申込可能

  現金利用＆ポイントカード顧客を囲い込み

  他店利用など 顧客分析・マーケティングに活用

発行実績 250万枚 （ココカラファイン様）

海外専用プリペイドカード　「NEO MONEY」

  海外出張・海外赴任の現地滞在費用として最適

  13歳以上で審査なし、世界200国・地域で利用可能

  コンビニ・ATMでチャージ、Visa加盟店・ATMで利用

最高 100万円まで チャージ可能

カード決済連動クーポン　「セゾンCLO」

クラウド型経費精算システム　「Concur」

閲覧率の高いWeb明細へ優待情報配信

クリック率は通常バナーの約10倍

  ネット会員935万人の中からターゲティング送客

  Web上のクーポンをクリックして、カード決済するだけ

コーポレートカードとの連携で、経費管理を合理化

導入実績　全世界 17,000社

  「Fortune 500社」の61%の企業が導入

  Suicaなど交通系ICカードの利用データ取り込み

  交通費や出張旅費・交際費の申請・承認が簡単に

スマホでカード決済　「Coiney」

スマホとCoineyリーダーで、カード決済端末に

初期費用 無料、決済手数料 3.24％

  カード決済の導入を簡単に安価で

  決済金額1万円以下なら「サインレス」でスピーディ

  路面店やイベント会場、宅配・出張サービスに最適

業務プロセシング

「コールセンター」 「人材派遣」 「債権回収」

「口座振替の仕分」 「各種決済ツール提供」

など、各種業務受託により効率化

  クレジット・デビット・電子マネーの業務受託

  コールセンターや債権回収、各種事務の効率化に

リース＆レンタル

事業者様の設備投資計画に合わせて

「ファイナンスリース」 「事業用割賦」

「レンタル（オペレーティングリース）」を提供

  OA通信機器、オフィス機器、厨房機器、空調機器

  LED照明、TAXI向けIP無線機・電子決済端末　など

信用保証　（証書ローン）

  信金・信組など地域密着型金融機関と提携

  「資金使途の汎用性」、「申込手続きの簡便性」、

　 「審査回答の迅速性」を兼ね備えたローン商品

セゾンの住宅ローンパッケージ

  カード会員向けの特典や クレジットカードで培った

　 SAISONブランドへの信頼感・安心感に定評

  住宅購入価格の10割融資を継続、土日祝もOK

資産形成ローン　（投資用マンション等）

安心の低金利、ローン残高 136億円

  お客様の投資用マンション購入をサポート

  変動金利：長期プライムレート＋1.00％～

高い現場力　「支店・カウンター網」

国内10支店、130ヶ所超のカウンター

  明るく元気な女性職員を中心とした対面統合拠点

  ポイント業務の受託や各種保険商品を販売

ク
レ
ジ

ッ
ト
ビ
ジ
ネ
ス

決
済
サ

ー
ビ
ス

ネ

ッ
ト

ビ
ジ
ネ
ス
・
業

務
受
託

フ

ァ
イ

ナ
ン
ス
ビ
ジ
ネ

ス

債権残高 2,716億円、契約者数 33万先 個人向け証書貸付型フリーローン保証に特化

保証残高 2,020億円

保証件数 29万件、提携金融機関 360先

フラット35（機構側）残高 1,779億円

サイト閲覧行動分析　「eMark+ Lite」

自社Webサイトへの集客支援ASPツール

モニター会員 20万人のサイト行動

  最大5つの任意のサイトのアクセス数、検索ワード、

　 流入元サイト、ランディングページなどが把握可能
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 公的個人認証サービスの活用について 

◆ 公的個人認証サービスで実現したいこと 

確実に本人を特定できる共通IDの特徴を、クレジットカードの本人認証・利用に活用し、利便性向上・地域活性に役立てる。 

       ① 個人番号カードによるカード入会時の本人認証 
         → 簡易書留郵便発送による郵税・事務コスト削減 
       ② 所得証明書即時取得による高キャッシング枠付与 
         → 50万円以上のキャッシング枠付与数増大による取扱高拡大 

       ③ 個人番号カードとクレジット番号紐付けによる個人番号カード決済 
          → 現金マーケットのキャッシュレス化、メインカード化の促進 
       ④ 即与信・即カード番号通知 
          → 申込⇒即発行⇒即時利用のスキーム構築によるオンライン 
            ショッピング等における顧客利便性向上、取扱高拡大 

ポイント 電子 
マネー 

プリペイド 
カード 

デビット 
カード 

クレジットカード 

番号カ ド個人番号カード

税金 
公共料金 病院 

共通IDと 
紐付け 

あらゆる決済領域における個人番号カード決済の実現 

交通 

飲食 

スポーツ 

スーパー・ 
コンビニ 

レジャー 旅行 
＜A市＞ 
・人口：●●千人 
・世帯：●●世帯 
 
・セゾン会員：●●千人 

新聞 

宿泊 

現金 商品券 

EC 

保険 

教育 
ガソリン 
スタンド 

通信 

商店街 
冠婚葬祭 

カード入会 

番号カ ド個 ド個人番号カード

WEB完結による 
利便性向上 

本人認証領域 決済領域 

口座振替 携帯キャリア 

本人 
認証 決済 

口座開設兼

個人ポータル開設

申込書

氏名　霞　太郎

生年月日　〇年〇月〇

性別　男

住所　東京都千代田区

霞ヶ関２ １ １

発行者　機構

有効期間　〇年〇月〇

発行年月日〇年〇月〇

日

発行番号　Ｓ１１１１

申込書

各種コスト削減 
（事務・郵税） 

署名用電子
証明書 

決済 
決
済

 

決
済
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